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A segurança infantil é importante



SEGURANÇA DAS CRIANÇAS  

COMUNICAÇÃO  

PRÁTICO  

Problemas e 
Soluções 



Neste Pitch apresentamos o produto SmartWatch S.O.S, um
relógio com a função de monitorizar a segurança de
qualquer criança recorrendo a um serviço GPS, alarme de
urgência e outras funcionalidades.

SMARTWATCH  S.O.S

A NOSSA PROPOSTA



OFERTA
Relógio SmartWatch.

MODELO DE NEGÓCIO

PROMOÇÃO
Redes sociais
Parceria com
escolas
Apoio de
associações infantis

VENDA
Loja Online
Parcerias com lojas
físicas

OBJETIVO
Vender 50.000 relógios
nos primeiros 6 meses,
garantindo assim a
segurança de um maior
numero de crianças 

S.O.S KIDS



O nosso produto entra no segmento da segurança e 
proteção infantil dentro do mercado tecnológico.Mercado

Segundo o estudo efetuado por parte da Data 
Bridge, o mercado dos SmartWatchs para
crianças irá ter uma subida acentuada até 
2028 e englobar um valor de 28101.2 milhões 
de dollars.



INNJOO LEOTEC FITBIT

Concorrência



Ângela Henriques

Promotores

João Lino

Rafael Fonseca



 JAN FEV MAR ABR MAI JUN JUL AUG SET OUT NOV DEZ

PROMOÇÃO DO 
PROJETO

            

 DINAMIZAÇÃO 
DA ESTRATÉGIA 

            

PATROCÍNIOS             

RELATÓRIO DE 
PERFORMANCE

            

Calendarização e custos : 2022

3000 €

3500 €

2000 €

1500 €



Na nossa analise financeira podemos observar 
que iremos ter um Valor Atual Liquido de 21 711 
com uma Taxa Interna de Rentabilidade a 24.4%.

O Pay Back será em 4.05 anos.

Projecto 
financeiro

KIDS



Taxa de
Conversão de
vendas na Loja

Online

Numero de 
devoluções do 

produto

Margem de lucro 
operacional

Margem de lucro 
líquido

Índice de 
Despesas 

Operacionais

KPI’s 



OBRIGADO!


